pd3 consultoria	Gestão Empresarial e de Processos
Seu processo comercial está pronto para escalar?
Escalar um processo frágil multiplica os problemas. Marque o que já existe de verdade na sua empresa (e é seguido pela equipe) e veja se é hora de crescer ou de estruturar primeiro.
	1. Processo
	Marque

	As etapas da venda estão definidas e todos na equipe as conhecem.
	☐

	Cada etapa tem critério claro de entrada e de saída.
	☐

	Existem roteiros e instruções de trabalho (abordagem, qualificação, proposta).
	☐

	Sei onde o funil perde mais oportunidades e por quê.
	☐



	2. Pessoas
	Marque

	Cada vendedor sabe sua meta e as atividades esperadas dele.
	☐

	Há treinamento estruturado para quem entra e para quem precisa evoluir.
	☐

	A remuneração premia os comportamentos que o processo exige.
	☐

	O resultado não depende de uma ou duas pessoas-chave.
	☐



	3. Indicadores
	Marque

	Acompanho a conversão de cada etapa do funil.
	☐

	Tenho meta mensal desdobrada por vendedor e por produto ou serviço.
	☐

	Medimos atividades (reuniões, propostas), e não só o resultado final.
	☐

	Sei no meio do mês se vou bater a meta (projeção do mês).
	☐



	4. CRM e dados
	Marque

	Todas as oportunidades estão no CRM, sem planilha paralela.
	☐

	O funil do CRM espelha as etapas do processo.
	☐

	Os motivos de perda são registrados e analisados.
	☐

	Os dados de clientes e oportunidades são confiáveis e atualizados.
	☐



	5. Gestão e rotina
	Marque

	Existe reunião semanal de pipeline com data e horário fixos.
	☐

	Existe reunião mensal para analisar o resultado e decidir ajustes.
	☐

	As decisões comerciais se baseiam em dados.
	☐

	O processo é revisado periodicamente com base nos resultados.
	☐



Como interpretar
Conte quantos itens você marcou, de 0 a 20.
	Itens marcados
	Leitura
	O que fazer

	17 a 20
	Pronto para escalar
	A base está sólida. Aumente o volume de leads e de vendedores acompanhando de perto os indicadores.

	11 a 16
	Quase lá
	Corrija as lacunas antes de crescer, começando pelo bloco com menos marcações.

	0 a 10
	Estruture primeiro
	Escalar agora vai multiplicar o que não funciona. Desenhe o processo, organize o CRM e defina indicadores antes de investir em volume.



	Quer aplicar isso na sua empresa com método? Faça o Diagnóstico Online em pd3consultoria.com.br/diagnostico ou fale com a Pd3 pelo WhatsApp: (19) 4040-2720.
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